Pamietliwy klient

Wdrozenie rozwigzan bazujgcych na mozliwosciach
zintegrowanego systemu informatycznego nie musi
Moze zosta¢ wykonane szybko.
Bez generowania zbednych kosztow.
Zamiast dokonywaé na site modyfikacji aplikacji,
wystarczy zaufaé standardowym rozwigzaniom, ktére

trwaé dtugo.

zaszyte sg w systemie.

Coming Poland, producent i eksporter mebli
tapicerowanych z Rakoniewic planuje wdrozenie
1 rozpoczgcie pracy w zintegrowanym systemie
Microsoft Dynamics NAV w ciggu 2-3 miesigcy.

Inwestycja jest potrzebna, by zredukowac koszty
operacyjne, usprawniajac jednoczesnie produkcje
1 logistyke. — Planowanie prowadzone jest obecnie w
prostych arkuszach kalkulacyjnych Excel.
Zarzgdzanie informacjami wymaga wiec cigglej
aktywnosci i ostroznosci pracownikow. Przy recznym
wprowadzaniu i aktualizowaniu danych latwo
przeciez o pomytke — méwi Michat Stabowski,
Project Manager Columbus IT, odpowiedzialny za
wdrozenie systemu Microsoft Dynamics NAV
w Coming Poland.

Oprécz wyeliminowania ryzyka popeinienia pomy#tki,
rakoniewicki dostawca chce podnies¢ wydajnos¢.

— Jesli zamowienie i przygotowanie materialow
potrzebnych do produkcji zajmuje firmie kilka godzin,
to po wdrozeniu Microsoft Dynamics NAV ten czas
zostanie zredukowany. —dodaje Stabowski.
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Piotr Szczerbiak

System umozliwi ponadto rownolegly  podglad
standow magazynowych 1 linii produkcyjnej, dzigki
czemu bedzie mozna efektywniej zarzadzac¢ nie tylko
zamoOwieniami materialow potrzebnych do produke;ji,
ale tez dystrybucja i transportem finalnych produktow

Cala tajemnica rozwigzania tkwi w jego centralnej
bazie. Wszystkie dane, wprowadzone w jednym
miejscu, s3 automatycznie widoczne dla
pracownikow z innych dziatow. Jesli np. kierownik
magazynu zamOwi nowe materiaty, decyzja
natychmiast wywota zmiany w finansach
1ksiggowosci.

Podobne korelacje zostang zautomatyzowane miedzy
produkcja, a magazynem przyjec¢. Przesunigcie nawet
najmniejszego materiatu na halg zaktualizuje zmiang
w informacji o stanach magazynowych.

Korzysci z nowego rozwigzania bedzie wigce;.
W systemie bedg trzymane i na biezgco uaktualniane
informacje o gotowych produktach, m.in. dane
o wadze 1 objetosci. Dzigki temu bedzie mozna
zracjonalizowac koszty transportu.
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teleinformatyka dla biznesu



Przedsiebiorstwa wierzg winnowacje

Réwnie szybko prace w zintegrowanym systemie
Microsoft Dynamics AX chce rozpocza¢ AJ Stupsk.
Firma specjalizuje si¢ w produkcji mebli biurowych.
Wdrozenie ma trwa¢ trzy miesigce. W tym czasie system
obejmie pie¢ kluczowych obszaréow — finanse, zakupy,
sprzedaz, magazyn oraz produkcje.

Po zakonczeniu projektu kazda operacja, zarejestrowana
w Microsoft Dynamics AX, bedzie automatycznie
uaktualnia¢ dane w pozostatych obszarach, dzigki czemu
firma - w oparciu o biezace informacje - bedzie mogta
podejmowac najbardziej optymalne dziatania. Na przyktad
na etapie sktadania zamowienia na materiaty do produke;ji
mebli.

Menedzer na podstawie wplywajacych zamoéwien
sprzedazy i bomow produkcyjnych doktadnie zaplanuje
termin dostawy oraz rodzaj surowca lub potproduktu
w takich ilosciach, jakie beda aktualnie potrzebne do
produkcji. Tym samym firma nie bedzie ryzykowac
zamrozeniem kapitalu czy opodznieniem w realizacji
zlecen.

Takich firm, jak Coming Poland czy AJ Stupsk, ktore
niezaleznie od dekoniunktury inwestuja w innowacyjne
rozwigzania jest wigcej. W ostatnich badaniach IDC
Polska, przeprowadzonych na zlecenie D-Link, jednego z
najwigkszych producentow sprzetu sieciowego na §wiecie,
pod wptywem kryzysu inwestycje w IT odtozyto
wprawdzie 31 proc. respondentdéw, ale reszta, mimo
przeszkod, zdecydowata si¢ kontynuowac projekty — w
petnym lub okrojonym zakresie (odpowiednio 30 proc.i17

proc.).

Prognozy IDC Polska pokrywaja si¢ z badaniami PKPP
Lewiatan i Deloitte. W tym roku w innowacyjne
rozwigzania planuje zainwestowaé¢ 40 proc. firm.
Przyczyna i motywy sg te same. Ci, ktorzy wdrozyli nowe
technologie, jako efekt wskazuja na wzrost sprzedazy
(ponad 50 proc.), wzrost zyskow (33 proc.) oraz skuteczng
walke z konkurencjg (29 proc.).

Ale ten wzrost nie bytby mozliwy, gdyby nie zmienito si¢
podejscie do nowych technologii.

- Do niedawna wielu uzytkownikow wolato przeprowadzac
kosztowne modyfikacje systemow informatycznych niz
nauczy¢ sie pracy w ich standardowej wersji. Dzis
proporcje si¢ odwracajg. Na standardowych
rozwigzaniach firmy mogq zaoszczedzi¢ nawet 50 proc.
- mowi Mano Nair, Prezes Columbus Polska Sp. zo.o..
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Tak duze oszczednosci wynikaja z krotszego czasu
wdrozenia i mniejszego zaangazowania zewngtrznych
konsultantow. Prostsza jest bowiem analiza biznesowa,
szybciej rowniez odbywa si¢ projektowanie oraz
mapowanie procesdw w systemie. Poza tym juz we
wlasnym zakresie firma moze przygotowac instrukcje
stanowiskowe i przeprowadzi¢ migracje danych ze starych
oprogramowan.

To klient ceni sobie szczegolnie

Na podobne podejscie zdecydowat sie zarzad
Altrad-MOSTOSTAL. Producent elementéow dla branzy
budowlanej, m.in. systemow rusztowan i szalunkéw
zdecydowat si¢ na wdrozenie systemu Microsoft Dynamics
NAV przy wsparciu zespotu konsultantéw Columbus IT.
System wsparl produkcje, gospodarke magazynows,
logistyka, sprzedaz, zakupy 1 zarzadzanie S$rodkami
Trwalymi.

Weczesniej Altrad pracowal w systemie XAL. Przez dhugi
czas system ten, cho¢ pracowal w przestarzatym
srodowisku DOS, wywigzywal si¢ z powierzonych mu
zadan bez zarzutu. Ograniczenia pojawily sie, gdy
ALTRAD musial zaczaé¢ sprawniej zarzadza¢ tancuchem
dostaw, poczawszy od planowania zakupow.

Wyroby ALTRAD-Mostostal to rusztowania i szalunki
budowlane. Gléownym surowcem do produkcji takich
wyrobow sg materiaty hutnicze — stale i aluminium, ktore
kupowane sa w kilogramach i tonach. Jednak w wielu
przypadkach ich zuzycie jest juz liczone w metrach, co
stwarza spore problemy przy planowaniu zakupow.

Zakupienie zbyt malej ilosci materiatu grozi
wstrzymaniem produkcji, a zbyt duza ilo$¢ zamrozeniem
kapitatu. Tymczasem XAL nie byt w stanie pomoc.
Obliczenia nalezalo wykonywac recznie, poza systemem,
auzyskane wyniki takze recznie wprowadza¢ do systemu.

Nowy zintegrowany system informatyczny przelicza
wszystkie parametry automatycznie, weryfikujac
jednoczesnie odchylenia. Microsoft Dynamics réwnie
sprawnie prowadzi tez np. ewidencj¢ cynkowania
wyrobow ze stali. W tym obszarze ALTRAD wspotpracuje
z wieloma podwykonawcami, wiec dos¢ tatwo mozna
straci¢ kontrolg nad przeptywem wyrobow.

Dzisiaj takiego niebezpieczenstwa nie ma. Sprzedawca
ALTRAD doktadnie wie, jaka jest dostepnos¢ towaru,
a w przypadku niedoborow jest w stanie udzieli¢ klientowi
precyzyjnej odpowiedzi, kiedy zostanie zrealizowana
kolejna dostawa.

A to w czasach bessy klient ceni i zapamigtuje sobie
szczegolnie.
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